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Què hem de fer si no sabem
què fer? La resposta no és
fàcil. Els materials de
construcció estan a un ni-
vell mínim, miserable.

Mínim perquè la demanda està al
voltant del 20% del que va ser el
2007, i miserable perquè els preus
estan, en molts casos, per sota dels
costos directes.

Venem poc i amb pèrdues, i da-
vant d’aquesta situació el sector té
poc marge: resistir o tancar.

Nosaltres no podem exportar. El
baix, avui baixíssim, preu del nostre
producte, amb relació al seu pes o
volum, no pot absorbir cap cost de
transport.

Nosaltres no tenim la sortida de
la innovació. En el nostre sector, la
innovació s’adreça a la competiti-
vitat interna, però no és generado-
ra d’augment de demanda. Una
nova classe de ciment no genera-
rà la construcció de més ponts.

Nosaltres som a l’economia
d’un PIG [Portugal, Irlanda, Grè-
cia] que ni té reserves, ni crèdit, ni
permís per gastar. Europa ens vi-
gila i amb raó. El nostre futur és a
l’evolució de l’economia mundi-
al. Per tant, només pensant en
l’economia internacional
trobarem dades per pren-
dre decisions.

¿I què pensem de la fu-
tura evolució de l’econo-
mia mundial? Doncs que
serà positiva. Avui ja és po-
sitiva, el creixement del PIB
mundial està al 5%. El proble-
ma és que el creixement d’Eu-
ropa està per sota i, només si Eu-
ropa creix per sobre de la mitjana,
nosaltres tenim futur.

I Europa té futur? Té un bon fu-
tur? Sí, segur, el nivell social (de-
mocràcies consolidades, estat del
benestar...) i el tecnològic garan-
teixen una recuperació de la com-
petitivitat i, com a conseqüència,
nosaltres tenim garantit un futur.

I finalment, ja sense excusa,
quina és la meva resposta a la pre-
gunta què hem de fer? Aguantar,
principalment aguantar. Qui tan-
qui esperant la tornada de temps
millors té el perill de les verges

La paràlisi a la construcció afecta l’habitatge i l’obra
pública. ARA

imprudents de la paràbola,
que quan el nuvi va arribar

estaven adormides.
Mantenir-se, resistir,

qualsevol sinònim pot
servir en aquests mo-
ments de greu crisi eco-
nòmica i d’incertesa. Es-

perar activament, com el
jugador que escalfa per la

banda, esperant ser cridat
per entrar en joc. Mantenir la

musculatura a to per poder do-
nar rendiment, en cas d’una substi-
tució. No córrer sense sentit per en-
trar més cansat que el substituït.

Esperar a la banqueta és molt
perillós, normalment no et fas
veure, no et criden i, si arribes a
entrar en joc, et lesiones.

Què hem de fer, per tant, ara
mateix? No queda una altra reac-
ció: resistir activament.

Resistir activament
Anàlisi

A la cua d’Europa en reaprofitament de residus

La substitució parcial de combus-
tibles fòssils ha augmentat, però
Catalunya es manté per sota de la
mitjana europea i del total espa-
nyol. El 2009, gràcies als processos
de valorització, es van poder evitar
prop de 100.000 tones de CO2, una
xifra que equival a les emissions de
40.000 cotxes durant tot un any.
Amb tot, aquell any el sector va va-
loritzar a Catalunya només el 6%
del consum total de combustible,
mentre que a tot l’Estat aquest
procés de reaprofitament va ser de
l’11,2%, gairebé el doble. La dife-
rència encara és més significativa
amb la mitjana europea, que és del
22%. En alguns països com Holan-
da, la substitució arriba al 83%. XA
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Clou el saló immobiliari Meeting Point amb l’esperança posada en Rússia
de professionals d’aquesta edició i
va xifrar en el 65% el pes de les em-
preses internacionals que hi van
participar.

Més enllà dels efectes positius
que puguin arribar dels inversors
russos, Lacalle el va considerar un
èxit “de públic i de vendes”, tot i que
la xifra total d’habitatges venuts du-
rant el saló no s’ha donat a conèixer.
La XV edició del Meeting Point, va
afegir, permet començar a veure
“brots verds” després de la profun-
da crisi que ha sacsejat el sector.e

constatar que els ajustaments de
preus a la baixa que ha experimen-
tat el sector immobiliari els últims
anys fan que Espanya sigui més
atractiva a les inversions internaci-
onals, com ara les que esperen que
es materialitzin amb Rússia.

Segons l’organització, les opera-
cions immobiliàries negociades du-
rant el Meeting Point, entre profes-
sionals i públic en general, podrien
estar per sobre dels 2.000 milions
d’euros. El president del saló, En-
ric Lacalle, va destacar la presència
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BARCELONA. El saló immobiliari
Meeting Point que anualment acull
Barcelona va clausurar ahir una edi-
ció marcada per la presència russa.
Malgrat el rècord de 120.000 visi-
tants que ha rebut la fira, les espe-
rances dels promotors del sector es-
tan posades en els fruits que puguin
donar les trobades i entrevistes
d’aquests dies amb possibles inver-
sors russos. Els organitzadors, amb
Enric Lacalle al capdavant, van

Aposta
Els promotors
s’encomanen
als inversors
estrangers
per remuntar

La fira ha rebut un rècord de
120.000 possibles compradors. ARA

InnovacióEnaquestsectorlainnovaciós’adreçaalacompetitivitatinterna,perònoésgeneradorad’unaugmentdelademanda.Unnoucimentnoacabagenerantmés
ponts


